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Martins Assessoria Empresarial orienta
sobre ‘Plano de Negocios para Empresa’

BANDEIRANTES

“De forma sucinta
vamos apresentar quatro
passos para um Plano de
Negdcios para Empr
afinal, planejar ¢ um dos
processos mais importantes
para o empreendedor € que
pode definir o sucesso de
sua empresa ou projeto”,
argumentou o consultor
Flavio Martins, da Martins
Assessoria Empresarial, de
Bandeirantes.

PRIMEIRO PASSO.

O Plano de Negocio
deve conter o detalhamento
das seguintes informagdes:

& 0 negocio,
quais os produtos ou
servigos que ira oferecer
a0s seus clientes?

b) Qual seré o seu
piblico alvo?

©)Olocal ondea empresa
ira se instalar? Loja fixa ou
e-commerce?

d) Quanto ird investir na
mesma?

¢) Qual o faturamento
mensal esperado?

) Qual o tempo que

g)Dados dos
empreendedores ¢ suas
atribuigdes. isto ¢, quais
sd0 os empreendedore
suas experiéncias como
empreendedores, ¢ quais
fungdes cada um vai
desempenhar?

) Dados da empresa,
como razio social. nome de
fantasia etc?

i) Missio da empresa, que
nada mais ¢ o objetivo que

a empresa vai
para a comunidade
para os funcionrios. os
investidores.

j) Setor de atividade,
que ¢ ou pretende ser da
empresa, tipo de Industria,
Agropecuria, Comercio ¢
Prestagdo de servigos.

1) Forma juridica
aqui tem de definir qual
a forma juridica ela se
encaixa microempreendedor
individual (MEI),
Empresirio Individual de
responsabilidade individual
sociedade Limitada, ¢ ou
sociedade Andnima?

m) Enquadramento
tributario escolher o
enquadramento tributirio,
escolher se no simples, se ¢
Lucro presumido ou Lucro
Real, ou MEIL

n) Capital social: O
capital social ¢ um conjunto
de itens como dinheiro,
f .

modelo
de Plano de Negdcios serd
necessiria a realizagio de
uma andlise de mercado
seguindo os seguintes
16picos:

a) Estudo de clientes
¢ uma das etapas cruciais
na elaboragio do seu plano
de negocios, ¢ necessario
identificar as caracteristicas
do consumidor,
faixa etria, sexo, trabalho
renda, caso o negocio
seja direcionado a atender &
empresas ¢ preciso verifica
qual o ramo das mesmas,
qual sérvio oferecem, a
quanto tempo estdo no
mercado.

b) Estudo de
concorrentes: t3o importante
quanto saber para quem seu
produto serd vendido ¢ saber
quem sdo os concorrentes
da empresa, para fazer
esta parte do projeto serd
il s pontos

ousejaé tudo que a empresa
possui, desde o dinheiro em
caixa ate 0s

fracos e forte das principais
empresas concorrentes.
como a qualidade do

Imagem ilustrativa

Passo a passo para um Plano de Negocio ¢ fundamental no sucesso de uma empresa ou projeto
primas necessirios ao implantadas para que o  varidveis;

funcionamento da empresa,  produto se torne conhecido, b) Custos com transporte
o cadastro de cada uma ¢ possivel utilizar - se de  dos pn)dulus.

dessas empresas deve ser meios como, radio, televisdo, ) Qual o tempo de
mantido atualizado. Devera  internet, carros de som, rctoro do capital aplicado;
ser feito um trabalho de  panfleto; d) Como os funcion
pesquisa para se ter uma ) Comercializagdo: serdo divididos na empresa;
base de pregos, prazos de avaliar como o produto sera e) Estabelecer metas a
entrega, garantias, qualidade  distribuido e chegara nas  serem alcangadas més a més:
entre outr 1

importante descrever cada
item pertencente a empresa
pois quando o plano
financeiro for ser elaborado
vocé saberd com certeza
qual o total de capital que
deve ser aplicado

0) Fonte de Recursos
nesta etapa ¢ necessario
descrever como serdo
obtidos os recursos para
a abertura da empresa, se
serdo proprios ou obtidos por
investimentos, empréstimos
ouajuda de terceiros

SEGUNDO PASSO

localizagdo. prego. Logo
apos ter esses dados em
maos deve ser feita uma
analise. levando em
consideragdo as seguintes.
premissas, possivel superar
os concorrentes, qual sera o
diferencial que a empresa
terd em relagdo as demais.
o mercado oferece espago
para concorénca

udo de
forecedares. nesta
ctapa serd necessria
avaliar as empresas que
irdo fornecer os matérias

maos do consumidor. 1) Cada item deve ser
TERCEIRO PASSO ¢) Localizagdo: Qual é 0 feito com todo cuidado e
a) Descrigiodosprodutos  melhor enderego em que o atengdo pois ¢ somente
© servigos: neste topico negocio podera se localizar a partir desses estudo
do é preciso descrever em  uma loja, por exemplo, detalhado ¢ possivel prever
detalhes todos os produtos ¢ possui mais visibilidade  osucesso ou insucesso de um
servigos que serdo oferecidos  no centro da cidade, uma  empreendimento. (Material
pela futura empresa industria na maioria das de cortesia da Martins
b) Prego: Aquiopregodo  vezes ¢ mais aceita em um  Assessoria Empresarial)
produto devera ser calculado  bairro industrial
levando em consideragio 0 QUARTO PASSO Mais informagdes sobre
valor gasto na fabricagdo,  Antes de se concluir o tema podem ser obtidas
aMao de obra utilizada e 0 plano de negocios ainda na Martins Assessoria
quanto se deseja receber de  serd necessaria, levar em Empresarial, que estd
retorno. consideragtes pontoscomo: ol zad na Rua Euripees
) Quais serdo os gastos  Rodrigues, 794, centro, com

¢) Promogdes: quais u
promogdes deverdo ser fixos e quais os gastos telefone (43) 3542-4888

Unopar convida para a terceira edi¢do Dia
de Campo do curso de Agronomia

ANDEIRANTES

Acontece neste sabado,
dia 11, a partir das 13h,
na unidade da Unopar de
Bandeirantes, a terceira
edigdo do Dia de Campo
do curso de Agronomia
Segundo a coordenadora do
curso, professora doutora
Aline Sauer, o evento ¢
voltado para os alunos
do curso de Agronomia,
produtores rurais da regido.
alunos do 3° ano das escolas
do Ensino Médio da regido
e dos colégios agricolas,
(éenicos e profissionais ja
atuantes no mercado de
irabalho

“Serdo sete estagdes
com diferentes temas
relacionados a cultura da
soja, 0s quais se destacam
pragas agricolas; doengas
de plantas; melhoramento
zenético: agricultura
de precisdo; integragao
lavoura e pecudria;
¢ e fisica do

solo; experimenta
agricola ¢ tecnologia BT™,
clencou Aline

Em cada uma das
estages havera um
professor ¢ dois monitores
(alunos) abordando os
temas. “O diferencial
do evento ¢ ndo haver
propagandas de produtos
durante as exposigdes,
buscando aprimorar
conhecimentos téenicos e
foco didatico ao invés do
convencional que seria o
foco comercial”, destacou a
coordenadora

Conforme a professora
doutora, objetivo do Dia de
Campo ¢ firmar parcerias
com as empresas. gerando
oportunidades de trabalho
¢ estagios para os alunos
““Temosainda como objetivo
trazer a comunidade
agricola para a universidade,
divulgando conhecimento
técnico cientifico entre
os produtores rurais ¢

°D

CAMPO

UNOPAR BANDEIRANTES

11 MARCO
IA DE i e

PARTICIPE DO 3° DIA DE CAMPO DO
CURSO DE AGRONOMIA.

& entrada 1kg de alim

ncal uno pa l'
Unidade Bandeirantes - (43) 3542-6035 Malsprcmma.parz

Av. Edelina Meneghel Rando, 151 (a0 lado do Tiro de Guerra) - Vila Macedo Vockirmaislonge.



