Folha do Norte ; irar

Martins Assessoria Empresarial
Organizacio de
uma Empresa

Apos apresentarmos
os passos para abrir uma
empresa, a importancia
¢ a confecgdo de um

precoce das mesmas, também de suma
apresentamos neste importdncia, nao
texto, como uma empresa  importando o tamanho,
deve organizar as suas o ramo da empresa, as
Plano de Negdcio, bem  atividades, agrupadas atividades, suas fungdes
como a importancia em departamentos. sdoasmesmas, s6 altera
socioecondmica das com todas as fungdes, em volume de negdcios.

micro e pequenas caracteristicas de cada  Abaixo, as
empresas no Brasil ¢ as  atividade circunferéncias das
causas do fechamento A organizagdo ¢ referidas
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Como se demonstra no quadro acima, mesmo que seja em MEL ha todas estas
atividades

Tel.(43) 3549-1072
Tetceil43199600-1126

ROCIUTO
S e amte S

£ ainda servicos de:

-Diagnéstico computadorizado uspensio
- Regulagem de motor - Diregao hidraulica
- Air Bay

~Limpeza de bicos em
sistemna computadorizado Ar Condicionado da
- Sistema de freios linha agricola

FACA REVISAO EM SEU VEICULO REGULARMENTE

‘Av. Bandeirantes, 1.343 - Bandeirantes - PR
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SINTONIZE E
SINTA A DIFERENCA...
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Tl (43 3538-4600

Unimed Norte
Pioneiro-PR recebe
Programa de
Desenvolvimento
Mercadologico

Programa foi apresentado i diretoria e colaboradores receberam treinamento

JACAREZINHO programa tem menos de
um ano de criagdo e ja
implica em varios ganhos
com relagdo aos planos
de saude. A diretoria da
Singular foi representada por
Rogério Veloso de Abreu
diretor-superintendente.
Wiliam Romdo de Oliveira,
diretor financeiro, Regina
Périco Coelho, gerente
de Mercado, e Daniele
de Fatima de Oliveira
supervisora de Mercado,
Além deles, participaram
da reunido: Paulo Henrique
Carvalho, Pedro Thiago de

Oliveira, Katlyn de Bastos,
todos do Nicleo de Apoio
Mercadologico Estadual, da
Federagdo.

TREINAMENTO DOS
COLABORADORES -
Colaboradores da equipe
de vendas da Unimed Norte
Pioneiro-PR receberam, no
dia3 de maio, um treinamento
sobre metodologia de vendas.
A capacitagdo tem como
objetivo desenvolver os
vendedores em técnicas de
abordagem aos clientes
Segundoum dos responsaveis
pelo treinamento, Paulo
Henrique Lima de Carvalho,
do Nucleo de Apoio
Mercadolégico Estadual,
da Unimed Parana, um
dos principais diferenciais
do treinamento ¢ habilitar
os vendedores, através de
exercicios praticos, sobre
como abordar um cliente
fazendo-o perceber o Plano
de Saiide como um beneficio
para a sua empresa. O
treinamento durou cerca
de duas horas e teve como
facilitadores Paulo Henrique
e Fibio Rocha Machado,
também do Nucleo de
Apoio Mercadolgico. (Da
assessoria)

No dia 4 de maio
colaboradores da Unimed
Parana, responsaveis
pelo Programa de
Desenvolvimento
Mercadolégico (PDM),
apresentaram o projeto &
diretoria da Unimed do Norte
Pioneiro-PR. A intengdo do
encontro era falar do PDM
e explicar a maneira com
que 0 programa trabalha nas
Singulares do Parand e como
& desenvolvido o relatério
para cada cooperativa. O

Dr: Sernando C. Dal Porto
Dra. Tania C. Dal Porto

A partir de MARGO
Atendimento com a Nutrcionista
o Tatiane Lima Pereira Rivarolli
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Edelina Meneghel Rando, 1163
Centro - Bandeirantes/PR
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R. Goias, 65 - Centro
clinicaprogastroimagom@hotmal.com
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